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Introducao

A criolipélise se tornou um dos tratamentos
mais populares para a redugao de gordura
localizada, oferecendo resultados visiveis e nao
invasivos. Com a alta demanda por esse tipo de
procedimento, muitas clinicas de estética estao
buscando formas eficazes de atrair pacientes e
otimizar sua agenda.

Neste eBook, vocé vai descobrir como a
tecnologia de Criolipdlise pode ser usada como
uma poderosa ferramenta de atracao e
fidelizagao de pacientes, além de aprender as
melhores estratégias para lotar sua clinica e
garantir o sucesso de cada sessao de locagao.
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Capitulo 1

O Poder da Divulgacgao Eficiente

Divulgar corretamente seus servigos de
criolipdlise nas redes sociais e outros canais
digitais € essencial para atrair novos pacientes.
Vamos explorar algumas estratégias praticas
para destacar esse tratamento.




1.1 Redes Sociais

As redes sociais sao essenciais para divulgar a
criolipdlise e seus resultados. Aqui estao trés exemplos
praticos de postagens que podem atrair novos clientes:

Exemplo 1: Antes e Depois

Postagem: Compartilhe uma foto de antes e depois de
uma paciente que realizou a criolipolise. Explique como
a tecnologia ajudou a reduzir a gordura localizada de
forma eficaz:

'Resultados incriveis com apenas uma sessao de
criolipolise! Reducéao visivel de gordura localizada.
Agende sua avaliacdo gratuita.”

Gatilho: Prova social e resultados tangiveis.

Exemplo 2: Video de Demonstracao
Postagem: Grave um video mostrando como funciona
o tratamento, explicando o processo de forma simples:

"Quer saber como funciona a criolipolise? Assista
ao video e descubra como essa tecnologia pode te
ajudar a reduzir medidas de forma n&o invasiva!"

Gatilho: Educacao e transparéncia.

Exemplo 3: Depoimento de Paciente

Postagem: Compartilhe um video curto com uma
paciente relatando sua experiéncia apos o tratamento
com criolipdlise:

'Eu fiz a criolipolise e o resultado foi surpreendente!
Minha cintura ficou visivelmente mais fina em
apenas 2 meses."

Gatilho: Autoridade e prova social.
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1.2 Marketing no WhatsApp

Exemplo 1: Grupos de Clientes VIP
Crie grupos de clientes VIP no WhatsApp, oferecendo
promocoes exclusivas de criolipdlise para os membros:

‘Cliente VIP! Aproveite 15% de desconto na sua
sessao de criolipolise este més. Vagas limitadas.”

Gatilho: Exclusividade e urgéncia.

Exemplo 2: Mensagens Personalizadas
Envie mensagens diretas para pacientes que ja
mostraram interesse em tratamentos corporais:

"Oi [Nome], quer reduzir gordura localizada de forma
rapida e seqgura? Agende sua criolipolise com
desconto especial para novos pacientes!”

Gatilho: Personalizacao e incentivo.

Exemplo 3: Recuperacao de Pacientes Inativos
Reengaje clientes que fizeram a primeira sessdo, mas
nao retornaram para o acompanhamento:

"Oi [Nome], sua proxima sessao de criolipdlise esta
disponivel com desconto exclusivo! Vamos
agendar?”

Gatilho: Reengajamento e proximidade.
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Capitulo 2

Como Criar Ofertas Irresistiveis

Criar ofertas atraentes é fundamental para que
seus pacientes agendem o tratamento de
criolipdlise de forma rapida. Veja como
estruturar essas ofertas para maximizar a
conversao.




2.1 Pacotes Promocionais

Exemplo 1: Pacote Reducao Completa
Oferta: Combine a criolipdlise com outros tratamentos
corporais para oferecer uma solugao completa:

"Pacote Reducdo Completa: Criolipolise + drenagem
linfatica para maximizar seus resultados. Feche 3
sessdes com 10% de desconto!”

Gatilho: Valor agregado e tratamento complementar.

Exemplo 2: Sess6es em Pacotes

Oferta: Como a criolipdlise pode exigir multiplas
sessoOes para resultados mais evidentes, oferecga
pacotes de sessdes com descontos progressivos:

'Feche 3 sessdes de criolipolise e ganhe 15% de
desconto em cada uma.”

Gatilho: Fidelizacdo e economia.

Exemplo 3: Promog¢ao de Langamento
Oferta: Ofereca uma condigao especial para quem
agendar a primeira sessao de criolipdlise:

‘Primeira sessao de criolipolise com 20% de
desconto para novos clientes! Vagas limitadas.”

Gatilho: Incentivo de entrada.
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2.2 Gatilhos de Escassez e Urgencia

Exemplo 1: Vagas Limitadas
Oferta: Informe que ha um numero limitado de vagas
disponiveis para 0 més:

"Ultimos 4 horarios para sessées de criolipdlise
neste més! Agende agora.”

Gatilho: Escassez.

Exemplo 2: Promog¢ao com Data de Expira¢ao
Oferta: Crie uma promog¢ao com prazo de validade para
estimular o agendamento imediato:

'‘Desconto de 20% para quem agendar Sua SesSSao
de criolipolise ate sexta-feiral!”

Gatilho: Urgéncia.

Exemplo 3: Desconto por Tempo Limitado
Oferta:

"Agende sua sesséo de criolipolise até amanha e
ganhe 10% de desconto!”

Gatilho: Urgéncia e acao rapida.

@>

confianzza

S oLUCGCOES




Capitulo 3

Estratégias de Fidelizacao

A criolipdlise pode requerer sessdes adicionais
para alcancar resultados desejados. Por isso, é
importante fidelizar os pacientes para que
completem todo o tratamento.




3.1 Programas de Fidelidade

Exemplo 1: Cartao Fidelidade
Oferta:

"A cada 3 sessoes de criolipolise, ganhe uma
massagem drenante gratuita para potencializar
seus resultados!”

Gatilho: Recompensa e incentivo a continuidade.

Exemplo 2: Pacotes Mensais
Oferta: Ofereca pacotes mensais para tratamentos
corporais combinados com a criolipolise:

"Assine nosso plano mensal e receba uma sessao
de criolipolise por més com 10% de desconto!”

Gatilho: Conveniéncia e valor continuo.

Exemplo 3: Descontos Progressivos
Oferta: Dé descontos progressivos conforme o
paciente avanca nas sessoes:

‘Na 42 sesséo de criolipolise, ganhe 15% de
desconto na proxima.”

Gatilho: Fidelizacao incentivada.
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3.2 Comunicag¢ao Constante

Exemplo 1: E-mails de Acompanhamento
Mensagem:

"Oi [Nome], como esta se sentindo apos sua sessao
de criolipolise? Vamos agendar a proxima para
garantir o sucesso do tratamento?”

Gatilho: Cuidado continuo.

Exemplo 2: WhatsApp de Lembrete
Mensagem:

"Oi [Nome], sua proxima sesséo de criolipdlise esta
marcada para [Data]l Estamos prontos para
continuar seu tratamento.”

Gatilho: Proximidade e compromisso.

Exemplo 3: Promog¢ao para Seguimento
Mensagem:

"Aproveite nossa promoc¢ao especial para clientes!
Agende sua proxima sessao de criolipolise com
15% de desconto.”

Gatilho: Incentivo a continuidade.
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Capitulo 4

Aproveitando ao Maximo um Dia de Locagao

A otimizacao da agenda é fundamental para
garantir que cada dia de locagao para depilacao
a LED seja bem-sucedido e maximize 0s
atendimentos.
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4.1 Pré-venda e Comunicacao
Antecipada (continuacao)
Exemplo 2: Agendamento Prioritario

Mensagem:

‘Cliente VIP! Quer garantir seu horario para a
criolipolise? Agende ja seu tratamento com
condicao especial e prioridade no atendimento.”

Gatilho: Exclusividade e antecipacao.

Exemplo 3: Promog¢ao para Agendamento

Antecipado
Mensagem:

"Agende sua sesséo de criolipdlise até [Data] e
ganhe 10% de desconto. Vagas limitadas!”

Gatilho: Incentivo a acao rapida e escassez.
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4.2 Organizacao Eficiente da Agenda

Exemplo 1: Sessées Otimizadas

Programe sessdes com intervalos curtos para
maximizar o numero de atendimentos durante o dia de
locacao da criolipdlise.

‘Organize as sessdes com intervalos de 15 minutos
para garantir o maior numero de atendimentos em
um unico dia.”

Gatilho: Eficiéncia e otimizagado do tempo.

Exemplo 2: Confirmacao de Presenca

Envie mensagens de confirmagao 48 horas antes da
sessao para minimizar o risco de cancelamentos de
ultima hora:

‘Confirmando seu horario para a criolipolise no
proximo [Data], as [Hora]. Mal podemos esperar
para te ver!"

Gatilho: Proximidade e comprometimento.

Exemplo 3: Pacotes de Multiplos Tratamentos
Incentive os pacientes a agendarem outros
tratamentos complementares NoO MeSMmao dia, Ccomao
massagens ou drenagem linfatica:

‘Combine sua sessgo de criolipolise com uma
massagem drenante e ganhe 10% de desconto no
pacotel”

Gatilho: Valor agregado e conveniéncia.
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Conclusao

A criolipdlise € uma tecnologia poderosa e
desejada pelos clientes, e com as estratégias
certas, vocé pode garantir uma agenda cheia e
uma base de pacientes fidelizados. Através de
uma divulgacao eficiente, ofertas irresistiveis,
programas de fidelizacdo e uma organizagao
otimizada do dia de locacao, sua clinica pode se
destacar no mercado e aumentar
significativamente seus resultados.

Ao implementar as taticas de marketing que
apresentamos, vocé ndo apenas atraira novos
pacientes, mas também criara um fluxo
continuo de atendimentos, garantindo o
sucesso da sua clinica de estética.

Lembre-se, o segredo do sucesso esta em
manter a consisténcia nas suas acoes de
divulgacdo e no cuidado em oferecer sempre
um atendimento personalizado e de alta
qualidade. Com a criolipdlise como uma das
principais tecnologias no seu portfolio, vocé tem
todas as ferramentas para se tornar uma
referéncia em tratamentos corporais.

Faca de cada dia de locagao um sucesso e veja
sua clinica prosperar com clientes satisfeitos e
fieis!
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